POSLOVNO PLANIRANIJE | VODENIJE VLASTITOG POSLOVANJA

Cilj programa je upoznati potencijalne buduée poduzetnike i obrtnike, s osnovnim znanjima o
sastavljanju poslovnog plana i pokretanju vlastitog posla, a temeljeno na daljnjem razvoju
programa usmjerenih na osnaZivanje sportasa i njihovo cjeloZivotno obrazovanje.

Radionice poslovnog planiranja i otvaranja obrta za sportase predstavljaju izvrstan nacin da se
bivsi/sadasnji profesionalni sportasi opreme potrebnim znanjima i vjestinama za uspjesan
prijelaz iz svijeta sporta u svijet poduzetnistva. Ove radionice su posebno dizajnirane kako bi
se adresirali specifi¢ni izazovi s kojima se sportasi susre¢u prilikom pokretanja vlastitog posla.

U sklopu radionica polaznici ¢e dobiti osnovna znanja o poduzetnistvu i poslovanju obrta ili
tvrtke koja obuhvadaju temeljna poslovna znanja za pokretanje vlastitog posla i izrade
poslovnog plana Sto treba obuhvatiti sljedece cjeline:

>

Upoznavanje polaznika s poduzetniStvom (motivima i rizicima) i poduzetnickim
potpornim institucijama: Radionice pruZaju sportaSima strukturiran pristup
poduzetnistvu, pomazudi im da izbjegnu Ceste pocetnicke pogreske

Upoznavanje polaznika s procesom razvoja od ideje do poduzetnickog pothvata:
PomaZe se sportasima da prepoznaju svoje talente, strast i iskustva koja mogu
iskoristiti u poslovnom kontekstu

Upoznavanje polaznika s pravnim oblicima organiziranja poduzetnistva
(karakteristike, prednosti i nedostaci): Objasnjava se postupak registracije obrta,
odabir pravne forme, te potrebna dokumentacija

Upoznavanje polaznika s poreznim sustavom za poduzetniStvo: Obraduju se vazna
pitanja vezana za radno pravo, poreze, te zastitu intelektualnog vlasnistva
Upoznavanje polaznika s racunovodstvom (financijskim izvjesStajima i poslovnim
knjigama): Sportasi uce kako izraditi financijski plan, proracunati troskove i prihode, te
osigurati financiranje

Upoznavanje polaznika sa poslovnim planiranjem i odlu¢ivanjem

Upoznavanje polaznika sa osnovama marketinga, trziSnog pozicioniranja,
kreiranjem marketinske strategije i oglasavanje na drustvenim mrezama: Naglasak je
na razvoju marketinske strategije, brendiranju, te pronalaZenju ciljne publike
Upoznavanje polaznika sa ciljevima, sadrzajem i strukturom poslovnog plana

lzrada poslovnog plana: Sportasi uce kako napisati detaljan poslovni plan koji ¢e im
pomodi u privlaéenju investitora i dobivanju potrebnih dozvola

Razvoj novih vjestina: Sportasi stjeCu nove vjestine koje su im potrebne za uspje$no
poslovanje, kao Sto su analiticko razmisljanje, komunikacijske vjestine i upravljanje
vremenom

Povezivanje s mrezom: Radionice omoguduju sportasima da se povezu s drugim
poduzetnicima, investitorima i mentorima, $to im moze biti od velike koristi u razvoju
poslovanja

Vazino je napomenuti da je svaka radionica specificna i da sadrZaj mozZe varirati, ovisno o
potrebama polaznika kako bi bili sigurni da zadovoljavaju njihove potrebe.



